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Alles neu macht der MBA Im Wintersemester hat die WU Executive Academy einen neuen Professional MBA fr Marketing & Sales im Programm

Neuer MBA in Marketin

Ab Herbst 2007 startet mit diesemn MBA eine in Zentraleuropa einzigartige postgraduale Ausbildung.

" JOHANNA JENNER

Wien. ,Marketing & Sales” — wird
sonst nicht immer in einem Atem-
zug genannt. Denn meist arbeiten
diese beiden Abteilungen in Unter-
nehmen stark getrennt. Da fragt
sich die eine Seite: ,Wie schaffe ich
es, dass meine Kollegen vom Sales
die Marketing-Aktivititen meiner
Abteilung unterstiitzen?” Und die
andere: ,Wie schaffe ich es, dass
die Marketing-Kollegen verstehen,
was fir Sales wirklich wichtig
ist?”

Dieses Verstandnis-Problem hat
die WU Executive Academy er-
kannt und bietet ab Herbst 2007
Abhilfe: mit dem Professional MBA
fiir Marketing & Sales. Dieser neue
postgraduale Studiengang ver-
eint eine Spezialisierung in beiden
Bereichen mit' praxisorientierten
Ansitzen und mit fundierten theg-
retischen Grundlagen im Marke-
ting und Sales. Der MBA bietet die

Privatunis neue Zahlen

4.000 Studenten

Wien. An den Privatuniversititen
in Osterreich sind fast 4.000 Sty-

Moglichkeit, Kenntnisse und Fi-
higkeiten in beiden Bereichen fiir
die nichsten Karriereschritte wei-
terzuentwicklen.

Warum der neue MBA ...

Die Idee fiir die Initiierung des
neuen MBA-Programms erklart Bar-
bara Stéttinger, Academic Director
Professional MBA Marketing &
Sales so: ,In jedem Unternehmen
haben beide Themenbereiche ei-
nen groRen Stellenwert, In Zukunft
sind Karrieren in Marketing und
Sales dann erfolgreich, wenn von
beiden Bereichen profunde Kennt-
nisse vorhanden sind. Im akade-

mischen Bereich gab es bislang die-
se Kombination nicht. Mit diesem
MBA kann die Schnittstelle Mar-
keting und Sales von den Verant-
wortlichen zukiinftig erfolgreicher
gemanagt werden.” Das berufsbe-
gleitende Studien-Programm rich-
tet sich an Brand, Product oder Key
Account Manager, an Marketing
Manager und Verkaufsverantwort-
liche sowie an selbststindige Un-
ternehmer. Die Vorraussetzungen
sind ein Bachelor-Abschluss so-
wie mindestens zwei Jahre Be-
rufserfahrung. Besonderen Wert
wird auf die Unterschiedlichkeit
der Teilnehmer gelegt. ,Wir ach-
ten sehr auf die Heterogenitit des

Teilnehmerkreises und schrinken
uns nicht auf bestimmte Branchen
ein. Denn so steigt der Lerneffekt
in der Interaktion zwischen den
Referenten, die internationale Fx-
perten sind, und den Teilnehmern*,
betont Barbara Stéttinger,

INFO POINT

Professional MBA Marketing & Sales an
der WU Executive Academy:
Der berufsbegleitende MBA Marketing &
Sales dauert 18 Monate; Kosten: 25.000 €.
Die Bewerbungsfrist fir den MBA lauft bis
zum 30. Juni 2007, Info und Anmeldung:
www.executiveacademy.at
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Barbara Stéttinger, Academic Director
Professional MBA Marketing & Sales.




