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WU Executive Academy

Neuer MBA: Spezialisierung

in Marketing und Sales

Die WU Executive
Academy bietet ab

Herbst 2007 die

Spezialisierungs-
moglichkeit in
Marketing und Sales
im Zuge eines Pro-
fessional MBA an.

as 18-monatige, be-
rufsbegleitende MBA-
Programm (17 Module,

geblockt zu 11 Terminen von
jeweils 4 bis 6 Tagen Dauer;
Ort: Palais Liechtenstein) rich-
tet sich vorwiegend an Brand-,
Product- und Key Account-
Manager sowie Verkaufsver-
antwortliche mit mindestens
zwei Jahren Berufserfahrung.
Sowohl die Veranstaltungs-
sprache Englisch als auch die
Vortragenden ~ durchwegs in-
ternational renommierte Pro-
fessoren und Experten — und
die EQUIS-Akkreditierung zeu-
gen von der hohen Qualitat der
Ausbildung; entsprechend darf
man damit rechnen, dass
den Absolventlnnen des Pro-
gramms eine interessante Kar-
riere im In- und/oder Ausland
bevorsteht.

Management- und
Fachkompetenz

Das Curriculum des Profes-
sional MBA bietet eine duale
Weiterbildung fiir Manager
und Fithrungskrifte aber auch
Selbststdndige, und gewihr-
leistet auf diese Weise eine
Topqualifizierung sowohl auf
der Fach- wie auch auf der
Managementebene. Der so ge-

W1 WIEN

nannte ,Common Body of
Knowledge“ besteht aus neun
Modulen; sie sollen die Teil-
nehmer auf General Manage-
ment-Aufgaben (Fithrung und
Organisation,  Datenanalyse
und Entscheidungstechniken,
Finanzierung, Volkswirtschaft,
Ethik und Fiihrungskompetenz
u. v, m. vorbereiten.

Im Rahmen der darauf auf-
bauenden Spezialisierungsmo-
dule (Konsumentenverhalten,
Markenfithrung und Produkt-

Matura & Berufsreifeprifung:
,Beim Roland” ohne Stress .

Die gleichen Mbglichkeiten
wie mit einer Vollmatura, aber
nur 4 Prifungen (Englisch,
Mathematik, Deutsch, Fachbe-
reich) - die Berufsreifepriifung
(BRP) ist eine interessante Alter-
native zu den {iblichen Wegen
Richtung Universitét. Einzigartig
bei Dr. Roland: Wer die BRP
nicht in der vorgesehenen Zeit

DR ROTAND

politik, Kommunikation, Preis-
politik etc.) erlangen die Teil-
nehmerlnnen zusdtzlich um-
fassende und profunde Fach-
kompetenz in den Bereichen
Marketing und Sales.

Schwerpunkt: Verkauf
,Das Zusammenspiel von
Marketing und Verkauf ist fiir
jedes Unternehmen ein aus-
schlaggebender Erfolgsfaktor.
Entscheidungstrédger in diesem
Bereich miissen iiber eine soli-

Der erfolgreiche Einstieg ins
Berufsleben hat einen Namen:
Berlitz 4-Sprachen Diplom.
Konsequentes Karriera-
Training in zehn Monater.
01/586 56 93

www.berlitz.af
AT

de theoretische Basis sowie
iiber praktische Erfahrung ver-
fiigen, um das Unternehmen
und dessen Produkte strate-
gisch zu positionieren und den
Gewinn durch effektive Ver-
kaufstechniken zu steigern,” so
Professor Barbara Stéttinger,
Lehrgangsleiterin des MBA-
Programms.

Internationale Faculty

Wie bei allen MBAs der WU
Executive Academy besteht die
Faculty aus renommierten in-
ternationalen Professoren und
Topmanagern, die den Teil-
nehmerInnen aktuelles Fach-
wissen und praktische Metho-
den vermitteln. Besonderer
Wert wird auch auf die Zusam-
mensetzung der Teilnehmer-
gruppe gelegt. Angesprochen
werden in erster Linie Manager
aus Marketing und Verkauf, die
durch das neue MBA-Pro-
gramm ihre Kompetenzen in
diesen Bereichen schérfen und
sich auf den néchsten Karriere-
schritt vorbereiten mochten.

Der Start des Programms er-
folgt im Oktober 2007, die Be-
werbungsfrist lduft noch bis
30. Juni 2007.

Weitere Informationen und
Anmeldung: Mag. Anna Maria
Nusko, Tel. 01/313 36-5225,

Annamaria. Nusko@wu-wien.ac.at

y 27 21
j/ Bessere
Berufschancen

fiir Sie!
Starten Sie jetzt'

Hu*@m

MATURA
SCHULE

1040 Wien, Lothringerstrafe 4




